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Adistec

“¢A quién le compra mas?” es la cuestion que hacemos a los distribui-
dores de las seis diferentes regiones geograficas del pais en las que se
basa la encuesta para determinar a los ganadores del titulo de mayorista
preferido. El estudio no distingue entre mayoristas de tipo general y los
especializados en productos o0 segmentos de mercado.

Para identificar a los mayoristas mejor posicionados como opcién de

compra en distintas subcategorias se realizd también la pregunta: “;A A p Oya n d O g ra ﬂ d eS

quién prefiere en....?".

Los temas a los que se dirigio este cuestionamiento fueron: I d e a S d e T I CO m O

+ Hardware de marca lider en distribucion
* Infraestructura de Redes en México y Latinoamérica.

* Infraestructura de Nube

* Infraestructura para Centros de Datos

* Tecnologia para Punto de Venta

Para mas informacion, contactanos:
* Consumibles comercialmexico@adistec.com

* Hardware y Software como Servicios (DaaS, SaaS)
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* Ciberseguridad

* Servicios Financieros

* Servicios Administrados de Impresion

rorcepoint

* Integracion de Proyectos

* ¢A quién compra mas?
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Hardware de Marca

El canal de Valor se inclina por Ingram Micro para ad-
quirir hardware de marca, pero el abierto lo hace por
CT Internacional; CVA es la tercera opcion para am-
bos perfiles de encuestados.
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Infraestructura de Redes

Este ano Syscom fue nominado por los canales
abiertos como el mayorista que prefiere para ad-
quirir infraestructura de redes, empata con CT In-
ternacional. Del lado de los integradores también
logra la mayor predileccion, empatando con Ingram
Micro por la desviacion que tiene la encuesta.

Arturo Mendoza, Leopoldo Rojo Nicolas Duefas, Luis Cruz
y Saul Rojo y Ulises Sumaran
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Infraestructura de nube

Ingram Micro despunta como primera opcion para am-
bos tipos de canal en la compra de Infraestructura de
Nube, sobre todo entre los integradores.
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Infraestructura para
Centros de Datos

En Infraestructura para los Data Centers, los ca-
nales de valory abierto prefieren a Ingram Micro,
en este nicho, Syscom aparece este ano como la
cuarta opcion.
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Aniversario

Tecnologia para Punto de Venta

35 anos de logros, aprendizaje y desarrollo

Este ano CT Internacional se mantiene como la pri-
mera alternativa que contempla el canal abierto para - -
adquirir soluciones de punto de venta. En el canal de Hoy, sSOMoOsS el MayorISta Prefer’do de’ cana’
integracion de soluciones, Ingram Micro es el mayo-
rista preferido para adquirir este tipo de productos

/ . Agregamos valor
COMPUTADORAS Y 2 .
@, recnotocia I\ CRAIVI : a tu negocio:
» Tenemos las mejores marcas de
computo, valor, consumibles,

telefonia, entretenimiento, energia,
papeleriay mds.

» 17 sucursales estratégicamente
localizadas en el pais.

» Servicios financieros exclusivos para
distribuidores a través de nuestra filial
Exel Capital.

/ Mdns * Incentivos y precios especiales.

. B 0 * Atencién comercial y logistica de

Consumlbles LK " T primer nivel, garantizando la mejor
Vs R experiencia.

El canal abierto prefiere adquirir consumibles con CT,

mientras el canal valor prefiere a Exel del Norte. < e&
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Jorge Cisneros y Claudia Sanchez
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Hardware y Software como eCommerce

SerV’C’OS (DaaS, SaaS) Los canales usan las plataformas de los mayoristas
para soportar sus sitios de eCommerce. El canal de

El SW o HW como servicio es cada vez mas popu- valor prefiere usar la de Ingram Micro y el abierto pre-

lar. Ingram Micro y CT Internacional empatan en la fiere la de CT Internacional.

preferencia de los distribuidores en el canal abierto.
Mientras que en el canal de integracion, Ingram Mi- / o
cro es el predilecto. COMPUTADORAS Y
el ) wtwsss 1IN CRAIVE
COMPUTADORAS Y o’
J TECNOLOGIA II“ ¢ MVI g

MICRO

Sevrvicios Financieros

CIbersegur’dad El canal de valor prefiere los servicios financieros de In-
gram Micro, mientras que el canal abierto divide sus pre-
Cuando el canal busca productos de CyberSeguridad, ferencias entre Ingram Micro, CT Internacional y CVA.

el de valor prefiere hacerlo con Ingram Micro y el
Abierto con CT Internacional.

G o IN-RAMI

Armando Gallo y
Eduardo Coronado
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Siempre Conectado iProtege tu negocio con seguridad de nivel superior con MFA!
Siempre Adelante con

Xvantage™ Movil

Descubre como Xvantage™

simplifica tu experiencia de compra y te lleva al futuro del
comercio electrénico, donde la conveniencia y la eficiencia
se encuentran para ofrecerte una solucion integral.

iDescubre la tranquilidad de tener todo el control
sobre tus envios con nuestro OST!
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Servicios Administrados
de Impresion

En esta categoria destaca CT Internacional en el ca- éA qUién COmpra méS?

nal abierto y empata con Ingram Micro en el canal

de valor.
Esta es la pregunta que define con qué mayorista

/ ® prefieren trabajar los distribuidores y, en general,
@ ?%%nggéfx I wa marca las tendencias de muchas de las otras pre-
J guntas de la encuesta.
CT internacional es elegido como el proveedor
preferido para el canal abierto, mientras que In-

gram se despega en el liderazgo en el segmento
de valor. CVA permanece en el tercer lugar.
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Integracion de Proyectos

Ambos segmentos de canal prefieren a Ingram Micro
para apoyarse en la integracion de proyectos.

Arturo Mendoza, Saul Rojo y Leopoldo Rojo Nicolas Duenas, Ulises Sumaran y Luis Cruz

70 VA




%

Soluciones

CompuSoluciones:
tu socio en |A

Conoce fundamentos técnicos y
descubre oportunidades de negocio
con nuestra experiencia en
inteligencia artificial.
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aail floo Marco Jiméne: Héctor ilveyra
@m Lenovo. — —|
n [ l n " " " l Por tercer ano consecutivo, Infochannel

preguntd a los distribuidores que atendieron

la encuesta, cuales son los lideres de marcas
y mayoristas que actualmente tienen mayor
impacto en la industria TIC en México.

La eleccion de este ano favorecid a los
principales ejecutivos de empresas de
distribucion mayorista como Saul Rojo de

CT Internacional; Juan Pablo Medina Mora |.|.||S Fé[el
de CompuSoluciones; Eduardo Coronado de .o
CVA Mayoreo; Héctor Silveyra de Exel del IN“RAIM:
Norte y Luis Férez de Ingram Micro.

De lado de los fabricantes, los ejecutivos

nombrados fueron: Juan Francisco Aguilar

de Dell Technologies; Carlos Cortés de HP y

Marco Jiménez de Lenovo México.

Eduardo Coronado

Garlos Gortés

Juan Pablo Medina Juan Francisco Aquilar
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